PELUANG BISNIS
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Mengapa banyak orang membuka usaha ini???
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* Memiliki modal
* Mudah dan cepat

» Keahlian dan pengalaman tidak mutlak

* Tidak harus memiliki jiwa kewirausahaan
* Merasa ada yang membimbing/mengawasi
* Menguntungkan dalam waktu singkat



* FRANCE
* FRANCE

ISOR = PEWALRALALBGA
ISEFE = TEDWALAILADBA




WVV/amt a

rranchise?”

SISTEM KERJASAMA
WADRALADA??
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Mengapa franchisor rela memberikan kesempatan kepada
pihak lain (franchisee) untuk ikut mencicipi untung dari

bisnis yang mereka rintis dan kembangkan ¢



Mengapa franchisor rela memberikan kesempatan kepada
pihak lain (franchisee) untuk ikut mencicipi untung dari

bisnis yang mereka rintis dan kembangkan ¢ ?
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PEMILIK BISNIS INCIN MELAKUKFAN EEKSPANSI
BISNIS BELKECEPATAN TINGCOI!



Mengapa franchisor rela memberikan kesempatan kepada
pihak lain (franchisee) untuk ikut mencicipi untung dari

bisnis yang mereka rintis dan kembangkan ¢ ?
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LISA MENCALIHKAN RISIKO
USAHA DAN SFLACGIAN
KEREDPOTAN BISNIS KEDADA
TEDWALRAIL ADBA!




Mengapa franchisor rela memberikan kesempatan kepada
pihak lain (franchisee) untuk ikut mencicipi untung dari

bisnis yang mereka rintis dan kembangkan ¢ ?
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Bl A USAHA TEDWADRAL AGA MAJU.
PEWADRALADBA IRKUT
MENIFEMATINYA DAL AM BENTUK
ROYALTI YANCG LEEBIH BESALY




Mengapa franchisor rela memberikan kesempatan kepada
pihak lain (franchisee) untuk ikut mencicipi untung dari

bisnis yang mereka rintis dan kembangkan ¢ ?
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ClLA TERDWADRALABA BANCEKDRUI,
KELUCGIAN KEUANCGAN
SFPENUENYA ADPA DI TANCGCAN
TEDWADRAIL ADA!




Mengapa franchisor rela memberikan kesempatan kepada
pihak lain (franchisee) untuk ikut mencicipi untung dari

bisnis yang mereka rintis dan kembangkan ¢ ?
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PEMODAL YANCG TELLIGAT MENJAD
OPEDRATOR GIASANYA PDUNYA RASA
MEMILIKI YANG LEBGIH BESALRL KETIMBANG
MANAJEDR YANC DIREKRUT PERUSAHAAN!?




BUSINESS-PLAN

APAKAH SEMUA PENGUSAHA MAU
MEWARAL ABAKAN USAHANYA??















PRINSIP DALAM BISNIS =




Persiapan Sebelum Membeli Franchise

Self Evaluation (minat, bakat, keahlian, mimpi)
Investigasi beragam industri/bisnis yang menarik

Pilih area geografis dan pastikan apa ada peluang
pasar untuk tipe bisnis (franchise) yang akan

dipilih

Mulailah cari informasi ttg franchise tersebut




* Bacalah informasi (kontrak) dengan hati2

¢ Pastikan betul perusahaan tersebut memiliki
kinerja yang baik (keuangan, manajemen, prospek
pertumbuhan, reputasi)

» Kontak Franchisor dan franchisee

¢ Bila memungkinkan kunjungi tempat bisnis
franchisee/franchisor



TIPS BISNIS WARALABA
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Franchise INDOMARET



